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talitit des Kunden. Fiir meine Beratung
erhalte ich ein laufendes Honorar auf
Basis des Vermogenswertes.

Da es sehr schwer ist, in der Zielgruppe
Fub zu fassen, empfehle ich die Sport-
lerberatung nur solchen Finanzbera-
tern, die bereits fiber ein gutes Netzwerk
im Profisport verfigen. Dabei ergeben
allerdings nur solche Sportarten Sinn,
in denen auch ausreichend gut verdient

wird. Man sollte sich gerade zu Beginn
nur auf Sportler fokussieren, die echtes
Interesse an guter Finanzberatung ha-
ben. Alles andere ist frustrierend.

Meine ersten Gespriache habe ich mit
ehemaligen Profisportlern gefithrt, die
der Realitit bereits ins Auge sahen. Die-
se haben mir dann empfohlen, meine
Dienstleistung auch jungen Sportlern
anzubieten.
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Szene + Leute

Ideal ware es, Sportler gleich
zu Beginn ihrer Karriere an-
zusprechen. Doch zu diesem Zeitpunkt
haben sie ausschlieflich Sport im Kopf.
Nichts anderes interessiert sie. Es ist
auch noch zu wenig Vermagen da, aus
dem sich die Beratung finanzieren lie-
Be. Aullerdem ist unklar, wie die Karrie-
re weitergehen wird. Unternehmerisch
ist es deshalb sinnvell, nur Sportler an-
zusprechen, die bereits gut verdienen.

Thomas Deutz, Creutz & Partners
Global Asset Management S.A.

Unabhangig und ehrlich
beraten

B el & Parners

Thomas Deutz

Durch meinen Heimatverein Aleman-
nia Aachen kam ich zu meinem ersten
Mandat im Profisport. Der damalige
Zweitligist erlebte mit DFB-Pokalfinale
und Teilnahme am Europapokal gerade
eine Hochphase. Mit dem Aufsueg in
die 1. Bundeshga 2006 kamen weitere
Mandanten hinzu. Heute gehoren zu
meinen Kunden Spieler, Trainer, Ma-
nager und Sportdirektoren aus dem In-
und Ausland. Neue Mandate kommen

fast ausschlieBlich iber Empfehlungen.

Der junge Sportler ist mit dem Thema
Geldanlage und Vorsorge oft iiberfor-
dert. Er verdient nicht selten sehr gro-
Be Geldsummen und ist den Umgang
damit nicht gewohnt. AuBerdem ist es
schwierig, sich auf ein kurzes Arbeits-
leben von maximal 15 Jahren - falls

@ zuriick

groBere Verletzungen ausbleiben — ein-
zustellen. Denn anschliefend soll das
Vermogen 50 weitere Jahre fur einen
auskommlichen Lebensstandard sor-
gen.

Wir sind unabhangig von Finanz- oder
Bankkonzernen und verfolgen zu 100
Prozent die Interessen unserer Man-
danten. Wir betreuen Sportler in vielen
Fragen des taglichen Lebens und bieten
alle Dienstleistungen eines klassischen
Family-Office. Dazu gehoren Eheverira-
ge, Testamente, Vorsorgevollmachten
sowie finanzielle und kaufmannische
Begleitung bei Immobilienprojekten.

Man sollte seine ehrliche
Meinung sagen.

Wir verkaufen keine Finanzprodukte.
Stattdessen empfehlen wir direkee In-
vestments. In unserer Vermogensverwal-
tung setzen wir klassisch auf Fesigeld,
Renten und internadonale Standard-
akuen. Bei den Wahrungen beschran-
ken wir uns auf Schweizer Franken,
US-Dollar und Euro. Wir erhalten ein-
mal jahrlich ein Honorar, das auf Basis
des verwalteten Vermogens transparent
abgerechnet wird. Der Mandant erhalt
hiertiber eine Rechnung.

Als Finanzberater benougt man langen
Atem und Beharrlichkeit. Leider bewe-
en sich im Profisport auch unseriose
JBerater®. Fir die jungen Sportler ist es
nicht einfach, zwischen kompetent und
unserios oder gar illegal zu unterschei-
den. Es wird viel versprochen und wenig
gehalten. Wichtig sind deshalb Vertrau-

(g) Inhalt

en, Unabhangigkeit, Ehrlichkeit, Loya-
litat und Kompetenz. Selbswverstandlich
erlebt der Sportler nicht nur Hohen.
In den schlechten Phasen der Karriere
ist man als Berater besonders gefragt.
Gerade dann sollte man die ehrliche
Meinung sagen und Risiken nicht un-
terschlagen. Ja-Sager® gibt es zu viele
im Umfeld der Profis.
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